
Den Umsatzverlusten, welche durch längere 
Serviceintervalle entstehen, entgegenwirken.

Mehrumsatz mit der Fahrzeugaufbereitung 
erwirtschaften und Kosten im Griff haben.

Kostenlose Marketingmittel und 
APP einsetzen. Die Wiederverkaufprodukte 
runden das Angebot ab.

Partnerschaft mit Würth eingehen: 
Vom Vorteil des kompletten Garagenkonzepts 
«Professional Car Care» profitieren.

Mehr Profit für 
die Garagenbetriebe erzielen.


